
Integriertes Abschlussprojekt (PROFI)

Bewertungstabelle für die Module im Unternehmen

Co d e d es Mo d uls      PROFI

Leistung sb austein   Integriertes Projekt und Parktika (PROST)

Festg eleg te 
Bewertung smetho d en  

1

Beruf / Tätig keit  Assistant en pharmacie

Dip lo m / Zerti fikat    Diplôme d'aptitude professionnelle

Bewertung smetho d en    Arbeitsprobe / Arbeitsaufgabe, Fachgespräch, Schriftliche
Aufgabe

1
De r Auszubi lde nde  ist in de r La ge ,  s ich übe r die  v orge ge be ne n P roduk te  und de n Arbe itsa uftra g                      

zu inform ie re n und a l le  notw e ndige n Inform a tione n zu e rfa sse n.              

Ausge w ä hlt     

Indikatoren

Erfassen des Rezeptes: • Legalen Rahmen erfassen • Produkte erkennen • Posologie erfassen Erfassen der
Situation: • Gezielte Fragetechnik • Problem erkennen

Sockel

Das Rezept/die Situation wird in 3 von 5 Fällen korrekt erfasst.



2
De r Auszubi lde nde  ist in de r La ge ,  die  P roduk te  a n H a nd e ine r ä rztl iche n V e rordnung                     

be re itzuste l le n.    

Obl iga torisch   

Indikatoren

Produkt: • Identität • Anzahl • Dosierung • Galenische Darreichungsform • Verpackungsgröße
Berechnungstabelle des Rezeptes: • Eintragungen

Sockel

Die Auswahl der Produkte ist weitgehend korrekt.
Die Berechnungen sind weitgehend korrekt.
Alle notwendigen Eintragungen sind getätigt.

3
De r Auszubi lde nde  ist in de r La ge ,  e in P roduk t situa tionsbe zoge n a uszuw ä hle n und die                 

Eige nscha fte n und die  Anw e ndung de s Me dik a m e nte s,  de s Me dizinproduk te s und/ode r de s                   
K osm e tik produk te s zu e rk lä re n.         

Obl iga torisch   

Indikatoren

Grundkenntnisse über die abzugebenden oder zu verkaufenden Produkte.
Anwendungshinweise.

Sockel

Grundkenntnisse über die wesentlichen Eigenschaften der betreffenden Medikamente und Produkte sind
gegeben.
Das Produkt ist situationsbezogen gewählt.
Die wesentlichen Besonderheiten sind bekannt.
Anwendungshinweise sind kundenfreundlich und korrekt gegeben.



4
De r Auszubi lde nde  ist in de r La ge ,  de n V e rk a uf m it B e ra tung durchzuführe n.                 

Obl iga torisch   

Indikatoren

Schritte des Verkaufs.
Rezept: • Anzahl • Dosierung • Eintragungen Die Verordnung wird dem Apotheker zur Kontrolle
vorgelegt.

Sockel

Die wesentlichen Schritte des Verkaufs sind gegeben und korrekt ausgeführt.
Alle notwendigen Eintragungen sind korrekt getätigt.
Die Berechnungen sind weitgehend korrekt.
Die ärztliche Verordnung liegt zur Kontrolle vor.

5
De r Auszubi lde nde  ist in de r La ge ,  die  Durchführung de s Auftra ge s zu be w e rte n.               

Obl iga torisch  Sozia l  und pe rsönl ich       

Indikatoren

Die Aufgabenlösung wird mit der Planung verglichen und kontrolliert.
Die Vorgehensweise und Produktauswahl wird begründet.
Verbesserungsvorschläge.

Sockel

Die Begründungen sind weitgehend stimmig.
Grobe Fehler werden erkannt.
Verbesserungsvorschläge sind gegeben.

A nzahl  d er zu eval uierend en ausg ewählten Ko mp etenzen         1 / 1

A nzahl  d er zu eval uierend en o b l i g ato ri schen Ko mp etenzen               4
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	Der Auszubildende ist in der Lage, sich über die vorgegebenen Produkte und den Arbeitsauftrag zu informieren und alle notwendigen Informationen zu erfassen.
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